[ 4
SENA

N

ACTA No. 005

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION:
EMPRENDIMENTO: BARBERIA CALIWOOD
EMPRENDEDOR: BRAYAN DANIEL GOMEZ VARGAS

CIUDAD Y FECHA: HORA INICIO: HORA FIN:
CALI, 29 DE SEPTIEMBRE DE 2021 6:00 PM 10:00 PM
LUGAR Y/O ENLACE: Virtual DIRECCION GENERAL / REGIQNAL | CENTRO
Link: https://bit.ly/3kiCfnk CENTRO DE LA CONSTRUCCION

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:
1. Presentacion

2. Explicar el proceso

3. Tareas a desarrollar

OBJETIVO(S) DE LA REUNION:
Acompafiamiento a al Emprendedor BRAYAN DANIEL GOMEZ VARGAS, en el proceso de

emprendimiento, formulacién de plan de negocio OFF y formalizacién de empresa ante Cadmara y

comercio.

DESARROLLO DE LA REUNION

- Serevisan los compromisos adquiridos en la reunion anterior
- Seinicia desarrollo Plan de Negocio OFF
o Presupuesto de ventas — Afio 1
= Estructura del mercado - unidades
= Capacidad mano de obra instalada
= Ventas anuales por producto
= Ciclicidad ventas en el afio

CONCLUSIONES

e Se deben de continuar y desarrollo la formulacién del plan de negocio.
e Resultado Esperado: Plan de Negocio OFF

De acuerdo con La Ley 1581 de 2012, Proteccion de Datos Personales se debe garantizar la
seguridad y proteccion de los datos personales que se encuentran almacenados en este documento.
El Servicio Nacional de Aprendizaje SENA solicita la siguiente clasificacion de la informacion:

La informacion de este documento se debe clasificar como:

PUBLICAI:I PRIVADODSEMIPRIVADO SENSIBLE |:|

Nota: Antes de contestar esta informacional por favor remitirse al instructivo
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COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA

Finalizar los siguientes puntos de la literatura
del plan de negocio: Emprendedor 12/10/2021
- Presupuesto de ventas — Afio 1
o Estructura del mercado -
unidades
o Capacidad mano de obra
instalada
o Ventas anuales por producto
o Ciclicidad ventas en el afio

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia)

Nota: Puede incluirse imagen o captura de pantalla de los asistentes, si se trata de una reunién virtual
0, de los asistentes que participan a través de una plataforma virtual.

i Reunion | Microsoft Tear @ X | [y Correo: Mario Lozano Asprill: X | () WhatsApp X | [ Paginas - actualizacion.rut X | G pasos para sacar el rut - Busc X | 4 ©

teams.microsoft.com/_#/pre-join-calling/19:meeting_| zexNDUtMzUzNIOONzhILWFm! YTQw v - :
&€ > C & icrosoft.com/_#/pre-join-calling/19: MDA1YzexNDUtMzUzNiOONzhILWF il IYTQWN2. 2 w e

Microsoft Teams
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Construccion
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REGISTRO DE ASISTENCIA Y APROBACION DEL ACTA No-005 DEL DiA__29 DEL MES DE _SEPTIEMBRE__ DEL ANO 2021
OBJETIVO (S) Acompafiamiento al Emprendedor en el proceso de emprendimiento, formulacién de plan de negocio OFF y formalizacién de la empresa
No. Autorizo el tratamiento NOMBRES Y APELLIDOS No. DOCUMENTO PLANTA CONTRATISTA OTRO DEPENDENCIA/ CORREO TELEFONO/EXT.SENA AUTORIZA FIRMAO
de la Informacién SI/NO. ¢(CUAL? EMPRESA ELECTRONICO GRABACION PARTICIPACION
Si marca No por favor no VIRTUAL
diligencie el formato.
1. S Brayan Daniel Gomez 94.061.859 Emprende Barberia zplokione@gmail.com N/A
Vargas dor Caliwood 3192189592
2 S| Mario Hernan Lozano 1.076.325.240 X Centro de la malozanoa@sena.e 3216168465 N/A
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EJEMPLO

DELO FINANCIERO COMERCIAL [Modo de compatibilidad] - Excel

Datos  Revisar  Vista  Ayuda Q  :Qué desea hacer?
- |8 E )
o o =
Ao 50 [ Formato ~
Alineacién MNimero Estilos Celdas
D E F G

& Compartir

o

Buscary
seleccionar »

Edicién

Actividad del Proceso *
Bien / Servicio:

Unidades a Preducir:

Actividad del Proceso

Actividad 1:

Namero de
personas que
intervienen por

cargo

Equipos y maquinarias utilizadas.
Capacidad de produccién por equipo
(Cantidad de Producto / Unidad de
Tiempo)

Tiempo estimado de
realizacion
(minutos/horas)

Cargos que participan en
la actividad

Actividad 2:

Actividad 3:

Actividad 4.

Actividad 5:

Actividad 6:

» | nicio | Manual de Instrucciones | Bases | Precios Ventas

Listo

H
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